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PARTNERZY KLUCZOWE DZIALANIA PROPOZYCJA WARTOSCI RELACIJE Z KLIENTAMI SEGMENTY KLIENTOW
Kto jest naszym partnerem Jakie dziatania musimy podjac¢ dla realizacji Co klienci kupujag od nas? Jaki charakter maja nasze relacje? Na co Kto jest naszym klientem?
w realizacji zadania? zadania? stawiamy?

KLUCZOWE ZASOBY KANALY

Jakie zasoby wykorzystujemy, zeby zapewnic Jak docieramy do klienta?

klientowi korzysc¢?

STRUKTURA KOSZTOW STRUKTURA PRZYCHODOW

Jakie sg nasze najwazniejsze koszty? Na czym zarabiamy?

www.wasylukprojektowaniekreatywne.pl



